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Introduccién del capitulo 11-F-18

La naturaleza inconclusa de la revolucion de independencia en el Rio de la Plata, o en otras
palabras, la no resolucion de sus contradicciones econémicas, politicas, sociales y culturales, habria
estado intimamente vinculada con las sucesivas crisis economicas, politicas, militares, sociales y
eclesiasticas que la precedieron. Entre las crisis econdmicas, las que méas habrian incidido en la quiebra
de la estructura estamental de la modernidad absolutista (privilegios del fuero, y nepotismo consulares,
y del estamento mercantil), habrian sido las crisis comerciales. En cuanto a la historiografia de las crisis
comerciales propiamente dichas, estas giraron tradicionalmente alrededor de las tesis que sostienen el
rol determinante que jugaron en las mismas factores externos tales como la demanda internacional de
plata y cueros y el doble sometimiento del entrepdt portefio al capital comercial metropolitano,
establecido en las metrépolis mercantiles monopolistas de Lima y de Cédiz." El error de las tesis acerca
de las plazas mercantiles, mineras y rurales coloniales, ha sido no tomar en cuenta que pese a la
circulacion transitoria del crédito escriturario y la diferente velocidad de ajuste de demandantes y
oferentes, la impotencia politica para equilibrar los desfasajes cronicos de la balanza comercial habria
frustrado una movilidad y monetizacion de sus mercados y una capacidad de engendrar una burguesia
comercial autbnoma.

La exposicion que parcialmente explicaria el porqué de la existencia en las colonias de una
marcada impotencia para combatir eficazmente los rasgos particulares del orden imperial-absolutista
(patriarcalismos, etno-centrismos, nepotismos, patrimonialismos, corporativismos, mercantilismos), y



engendrar una burguesia comercial autbnoma, habria que buscarla entonces en la ambigua naturaleza,
compulsiva o0 auténoma, de los mercados coloniales y en la diferente velocidad de ajuste de
demandantes y oferentes, muchos de ellos de naturaleza especulativa. Segun Chaunu (1969) y Mauro
(1964), siguiendo la Teoria Cuantitativa del Dinero, existe una concordancia entre los niveles de
precios y las fases expansivas y depresivas experimentadas por Europa y los niveles y fases
experimentados por el mundo colonial.? A la depresion y caida de la tasa de ganancia en la metrépoli
correspondia entonces casi siempre, una expansion del colonialismo, que habria desmoronado toda
autosuficiencia y pluralidad de actividades en las colonias. La crisis minera en el siglo XVII y
comienzos del XIX careceria, para esta interpretacion, de motivaciones propias referidas a la geologia
del Cerro y al comportamiento del mercado interno colonial, y seria mas bien un efecto de la caida de la
demanda Europea de metalico.

Por otro lado, debido a la naturaleza del mercantilismo colonial, cuando en la América colonial
regia una fase depresiva, las embrionarias burguesias comerciales locales estaban impedidas, salvo
excepciones 0 permisos reales especiales, de vender sus excedentes no solo en el mundo Europeo sino
incluso en el resto del mundo colonial espafiol y no espafiol. Como las crisis de los desequilibrios
negativos no podian ser entonces resueltas con devaluaciones monetarias ni con la manipulacion de las
tasas de interés ni con desgravaciones impositivas que promovieran la sustitucion de importaciones,’
las Unicas acciones que le quedaban a un gobierno local colonial para corregir el desequilibrio
comercial eran incrementar la produccion exportable o reducir el volumen bruto de las importaciones.
Las caidas bruscas de los precios internacionales de los productos de exportacion no podian ser
atenuadas entonces por medio de una devaluacion de la moneda nacional y tampoco las ganancias de
los exportadores podian ser multiplicadas automaticamente por igual recurso.

El alto costo de la mercancia importada, las altas tasas de interés, la prohibicion de envilecer
(devaluar) la moneda, y la imposibilidad de discriminar mediante un proteccionismo tarifario la indole
de la mercancia importada, estaban intimamente vinculados con la expansion del crédito mercantil y de
las cesiones de crédito. Precisamente, el boom del crédito mercantil se produjo porqué existia dinero
mercancia 0 moneda dura y yerba y cueros crudos para extraer y remesar al interior del espacio colonial
y a la metropoli, en pago de la mercancia importada.

La inyeccion de medios de pago escriturarios privados --descripta en el primer tomo de esta
obra-- debe haber alentado una reduccion relativa de las tasas de interés, comparadas con las vigentes a
comienzos del siglo XVIII y con las vigentes en el Alto Perd, aunque siempre superiores a las
prevalecientes en Cadiz y los demas puertos de Europa. En cuanto a los productos del mercado interno
colonial, impuestos por las burguesias comerciales regionales (duefios de curtiembres y obrajes textiles
Tucumanos, de bodegas y vifiedos Sanjuaninos, de plantaciones Paraguayas y Misioneras, y de
estancias de cria de mulas del litoral), al participar del excedente econdmico explotado por la burguesia
minera, es dificil pensar que el nivel de sus precios de venta siempre permaneciera estancado.

O-1  Velocidad diferenciada en el ajuste entre oferta y demanda

La velocidad diferenciada en el ajuste entre la oferta y la demanda de las partes que concurrian
a los mercados dependia de la situacidn socioecondmica de dichas partes, condicionada en el comercio
por el azar politico, gobernado este ultimo factor a su vez por los periodos de paz o guerra, o los
llamados tiempo muerto y tiempo de navios. De aqui que la parte, ya fuere demandante u oferente, que
pudiere elegir el tiempo o momento para vender o comprar se encontraba en mejor posicion
negociadora que aquella otra que se veia en la obligacion de vender o comprar forzada por la



necesidad.* Fue Melchor de Soria, un economista del siglo XV1, quien primero distingui6 la velocidad
de ajuste segun fueren oferentes o demandantes quienes la practicaran. Segin Gomez Camacho (1986),
Soria hablaba de la velocidad con que los oferentes reducian su precio, y de la velocidad con que los
demandantes decidian pagar un precio mayor. Cuanto mas rapida fuera la velocidad de ajuste asumida
por los oferentes, mas lenta podia ser la asumida por los demandantes, y viceversa. Cabe entonces
preguntarse si las crisis comerciales se hallaban o no relacionados con los procesos de
estamentalizacion y movilidad de la sociedad colonial. Asimismo, en este trabajo nos preguntamos si
durante las crisis comerciales aumentdé el margen de autonomia de embrionarias burguesias
comerciales, por cuanto fue durante las épocas de bonanza que la metrépoli arrecié con reformas
destinadas a reducir el margen de autonomia de las elites locales. Para estudiar las crisis comerciales y
su impacto en las instituciones del Antiguo Régimen, deberemos de analizar entonces las balanzas
comerciales, las remesas de plata a Espafia, y el comportamiento de los mercados de bienes de
inversion o de renta, de los precios de los productos de la tierra, de la mano de obra esclava, de los
predios urbanos, y del dinero escriturario.

Los desequilibrios positivos en la balanza comercial, al poner en evidencia la escasez de
mercancia importada y la abundancia y escaso costo de produccion de la mercancia-plata exportada
testimoniaba situaciones inflacionarias. Segun la Teoria Cuantitativa del Dinero, formulada por Fisher
(1911), la inflacién o encarecimiento de las mercancias importadas y su impacto en la estructura de
precios relativos, no es la producida por el deterioro o envilecimiento de un medio de pago (de metal o
papel), sino la producida por la alteracion de la relacion cuantitativa entre la oferta de moneda y la de
bienes importados. La alteracion de la oferta de moneda podia ser provocada tanto por un aluvién de
metalico como por excesivas emisiones, descuentos y redescuentos de créedito privado. La alteracion de
la oferta de mercancias importadas podia a su vez ser provocada por cambios en las circunstancias del
comercio exterior y en las condiciones crediticias otorgadas. Cuando el monto de lo importado y luego
fiado al interior excedia el monto de lo remesado al exterior los precios caian, y cuando por el contrario
el monto de lo remesado excedia el monto de lo importado y luego fiado los precios sufrian un proceso
inflacionario.

O-11 Balanza comercial positiva o activa.

Una balanza comercial, positiva 0 activa, podia significar atraso y decadencia, si lo que se
importaba eran efectos de consumo improductivo y no bienes de capital, y si lo que se exportaba fueren
materias primas sin manufacturar y no productos con alto valor agregado.” Por lo general, las balanzas
comerciales positivas, favorables, o activas en la América Latina colonial, revelaban empobrecimiento
y no prosperidad. En el caso del Cono Sur las balanzas comerciales ocultaban el monto y valor de las
importaciones clandestinas de mercancia Europea, Africana y Lusitana, asi como el monto de las
remesas de plata clandestinas exportadas a Europa a través del Brasil y Portugal. Es preciso tener en
cuenta para analizar estas balanzas comerciales que antes del Reglamento de Libre Comercio de 1778
las autoridades virreinales autorizaban la extraccion de metalico del enclave minero Altoperuano al
entrepdt portefio sélo a cambio de licencias de internacion de mercaderia importada, una suerte de guia,
procedentes de permisos de registro autorizados por la corona y de licencias de internacion de
productos de la tierra (mulas, yerba, textiles, y aguardiente). Solo a partir de 1778, con la Real
Ordenanza de Libre Comercio, la relacion se invierte, y el Virrey del Rio de la Plata prohibe la
extraccion del metalico del Alto Perl a los entrepdts del pacifico, Lima o Arica. Asimismo, estas
balanzas ocultaban el monto de las remesas destinadas a la corona como consecuencia de su poder
fiscal absoluto. La plata de estas ultimas remesas no funcionaria como mercancia que salda
importaciones sino como divisa que se tributa compulsivamente a un gobierno metropolitano. Por otro



lado, la balanza comercial ocultaba el monto total de tabaco brasilero introducido en el mercado
colonial al margen del Estanco Real. Revelan estas balanzas comerciales positivas o activas
empobrecimiento porque ademas ocultaban la baja retribucion de la mano de obra en la produccién de
la materia prima exportada y la inversa en la produccion de los articulos importados. De aqui que los
saldos positivos reales obtenidos por la metropoli espafiola, como consecuencia del intercambio
desigual con sus colonias americanas al no reinvertirse en las mismas, le permitia saldar la crénica
balanza}3 comercial deficitaria que mantenia con la Europa nor-occidental (Francia, Inglaterra, Paises
Bajos).

O-111 Balanza comercial negativa.

Una balanza comercial "desfavorable”, negativa, o pasiva podia significar el propdsito de
alterar radicalmente la estructura econémica y social de la modernidad mercantil-absolutista, si lo que
se importaba fueren bienes de capital y no efectos de consumo improductivo y lo que se exportara
fueren productos con un alto valor agregado y no simplemente materias primas sin manufacturar. Este
ultimo propdsito era el Unico que podia legitimar desequilibrios negativos en la balanza comercial. Es
evidente que en la situacion colonial que vivia el Rio de la Plata al exportar sélo moneda metélica y
materias primas como la yerba y el cuero sin curtir, por serle legalmente vedada la manufactura, e
importar predominantemente articulos suntuarios que le eran inducidos compulsivamente por el
monopolio comercial, las balanzas "desfavorables” so6lo podian significar crisis, desempleo y
profundizacion de la economia natural.

O-1V Déficits comerciales externos.

Un déficit comercial externo acarreaba necesariamente asfixia monetaria pues habia fuga del
dinero-mercancia (circulante primario) y las tasas de interés se disparaban hacia arriba. Debido a que
las crisis de los desequilibrios negativos no podian ser resueltas con devaluaciones monetarias ni con la
manipulacion de las tasas de interés ni con desgravaciones impositivas que promovieran la sustitucion
de importaciones, en virtud de que por su condicion colonial el Rio de la Plata carecia de soberania
monetaria y fiscal, las Unicas acciones que le quedaban para corregir el desequilibrio eran incrementar
la produccion exportable o reducir las importaciones.” Las caidas bruscas de los precios internacionales
de los productos de exportacién tampoco podian ser atenuadas por medio de devaluaciones.? La tnica
oferta monetaria interna posible dependia entonces de la produccién minera nacional y/o del balance
superavitario del comercio exterior.” El Gnico tipo de equilibrio de la balanza comercial que podia
interesar a paises subordinados o coloniales como el nuestro era entonces aquel que lograra transformar
la estructura econdmica colonial. Ello requeria, necesariamente, la expansion de la inversion por
encima del ahorro, para lo cual se necesitaba reducir drasticamente las altas tasas de interés vigente o,
de lo contrario, contraer empréstitos en los mercados de capital foraneo, como recién se pudo concretar
con resultados escandalosos en los inicios de la republica independiente.

La explicacién de las balanzas deficitarias en las colonias y de su consecuencia la escasez de metélico,
se la suele hallar en el caréacter privilegiadamente monopdlico del nuevo grupo exportador, que le
permitiria a la metropoli colonialista pagar precios demasiados bajos a cambio de los frutos del pais
colonizado. Mediante la sobre-valuacion de los productos importados y la sub-valuacion que le fijaba a
las materias primas coloniales, el monopolio comercial espafiol impuso a sus colonias una balanza
comercial deficitaria. Estas balanzas deficitarias eran la expresion més genuina de la intensa
transferencia de valor sufrida por las colonias y del deterioro de los términos del intercambio
experimentado por las mismas.*



O-V Lalucha contra el monopolio mercantil.

Sin embargo, en las antesalas o prolegdmenos de la independencia, a desemejanza del macizo
andino, el control que en el Rio de la Plata la metrépoli espafiola ejercia de su aparato estatal y su
comercio distaba de ser monopdlico. Es decir, para Malamud (1985) y Cooney (1986) el monopolio
espafiol habria dejado de ser en tiempos de las guerras napolednicas algo actual pasando a ser solo algo
puramente eventual. La lucha contra el monopolio convirtidése entonces, en los prolegémenos de la
Revolucién de Independencia, en lucha contra una amenaza puramente potencial, pues en la realidad
histdrica prevalecia en virtud de las franquicias del comercio con colonias extranjeras y el transporte en
buques neutrales, un libre cambio cuasi internacional. A tal extremo eran distintas las condiciones en
esta coyuntura bélica que Don Juan de la Rosa, apoderado de la Real Compariia Maritima, manifestaba
en el expediente sobre faenar ganado orejano en los campos yermos de la banda oriental del Rio de la
Plata que

"...en tan calamitosa época no han decaydo los frutos y cueros...como en otras guerras, pues en
la anterior [guerra] fueron abandonados [los cueros] por lo dificil de su conservacién, por no
sufragar con el valor de los ganados los costos que impendian en su conservacion

[almacenamiento]".*

Es recién después del Reglamento de Comercio Provisorio de 1809, cuando se decreta el Libre
Cambio en el comercio exterior, que la lucha contra el monopolio se transfiere del comercio exterior al
comercio interno. Halperin (1979), nos advierte como, a partir de 1809, los comerciantes espafioles
ligados al Consulado buscaban preservar el monopolio del comercio interno, vedando la participacion
de los extranjeros.*?

O-VI Lacontradiccion entre terratenientes y burguesia comercial.

La contradiccion entre terratenientes y burguesia comercial nativa era de una naturaleza
ambigua. Dicha ambigiiedad estribaba en la presencia amortiguadora del mercader-estanciero, una
suerte hibrida que conjugaba ambas realidades.** La burguesia comercial buscaria en los terratenientes
apoyo contra la gran burguesia consignataria del capital monopolista, aliada al capital del enclave
minero altoperuano, a fin de controlar una cuota mayor del comercio ultramarino. De manera tal que el
resultado de las reformas borbonicas y de la revolucién de independencia en el comercio no seria la
liquidacion de los agentes de los monopolistas, sino la atribucion de un estatuto legal al pequefio
comercio, y su ampliacion.

El simple cotejo entre importaciones y exportaciones y su consiguiente deduccion da lugar a lo
que se dio en llamar balanzas comerciales. Estas ultimas podian alcanzar superavits o déficits. A partir
de 1783, en que se firmd la Paz de Versailles, se registré en Buenos Aires un marcado superavit de la
balanza comercial, que hizo caer los precios de los productos foraneos, la importacion alcanzo6 algo mas
de un millén de pesos y la exportacion de plata, liberada de las restricciones Limefias, excedid los tres
millones. Los Agentes de las Casas comerciales de Cadiz vuelven a enviar sus remesas a Espafia.™*
Aqui corresponde que hagamos un compas y nos formulemos la misma pregunta que se hace Bakewell
(1976) para el caso de Nueva Esparia ;a que podia obedecer esta discrepancia en la Balanza Comercial
si la plata era el producto que més contribuia al equilibrio del comercio exterior de las colonias? Para
responder a su propio interrogante, Bakewell se formulé tres explicaciones hipotéticas: la primera, de
que este comercio no hubiera decaido tanto en valor como en volumen; la segunda, la que mas se
ajustaria a la realidad colonial sufrida en el Rio de la Plata, de que con tan abundante plata a su



disposicion la Nueva Espafia hubiere regresado a su antiguo sistema comercial pagando sus
importaciones principalmente con metal precioso y menos con otros productos; y en tercer lugar, de
que el incremento de las exportaciones de plata habria obedecido al aumento de las remesas oficiales de
plata amonedada dirigidas a la corona y no al aumento de las remesas privadas destinadas a cancelar los
adelantos de mercaderfa fiada en Cadiz.*> Un par de afios més tarde, en 1785, la balanza comercial se
vuelve deficitaria, montando lo importado mas de 6 1/2 millones de pesos y lo exportado en plata
apenas a 4 1/2 millones, registrandose como consecuencia una mayor caida de los precios. En los dos
afios siguientes los precios se equilibraron porque las importaciones y las exportaciones oscilaron
alrededor de los cuatro millones anuales. Es en 1788 que la balanza se vuelve a desequilibrar en cerca
de 1 1/2 millones de pesos por haberse reducido las exportaciones de plata a s6lo 2 1/2 millones,
provocandose como secuela una rapida inflacion de los precios. EI Cuadro P-A nos ilustra los precios
de los textiles en Chuquisaca, Cochabamba, y en San Lorenzo de la Barranca, en el afio de 1788, un
afio de paz en el comercio Atlantico, asi como también los precios en Buenos Aires segun el aforo
asignado por la Aduana. De la diferencia de dichos precios y sin computar los gastos en transporte y
gabelas, el mismo Cuadro nos ilustra acerca de la ganancia obtenida entre ambos mercados. Mientras
que con la vara de chamelote se obtenia el margen de ganancia mas bajo, entre el 60% y el 140%, con
la pieza de bretafia angosta superfina y la bayeta de Castilla se lograban los margenes mas altos, entre
el 220% y el 300% respectivamente. Tambien con productos locales como la yerba, las mulas, el vino,
y el tabaco se obtenian grandes margenes de ganancia. Si una arroba de yerba comprada en Paraguay a
5 reales, costaba 20 reales cuando arribaba a Buenos Aires; 28 reales cuando era introducida en
Cordoba, y 75 reales en Santiago de Chile, podemos comprobar que la tasa de ganancia, sin computar
los fletes, comisiones, y seguros, alcanzaba al 1500%.'® De igual modo, si por una mula de tres afios
comprada en Buenos Aires a $6, e introducida en el Alto Per(, alcanzaba entre los $24 y los $35
podemos estimar que la tasa de ganancia cuadruplicaba los costos iniciales.’’ Pero es evidente que no
es el mismo individuo quien hace la compra y quien se beneficia mas tarde de la venta: los gastos de
transporte, los impuestos y los riesgos de la operacion deben ser computados. En el caso del tabaco del
Paraguay, relatado por Arias Divito (1976), como en el del vino de Cuyo, al sufrir la competencia
externa, sus precios en Buenos Aires no producian beneficio alguno, sino pérdidas.*®

O-VII Las declaraciones de guerra.

Con las declaraciones de guerra, no todos los productos de la tierra o frutos del pais sufren una
caida en sus precios. Ciertos productos que no eran de exportacion, como el aguardiente, sustituto de
algunas bebidas que en tiempos de paz se importaban, experimentan alzas hasta del 50%. En efecto,
mientras gque antes de promulgarse la guerra corria la venta de aguardiente en Buenos Aires a $14 y 2
reales cada barril, una vez declarada la guerra en 1779 la unidad lleg6 a costar en Buenos Aires $20,
més $7 de flete.® Don José Aguilar, un vecino de Mendoza, manifiesta en un litigio que sostuvo en
1739 en Buenos Aires con un Alférez de Navio llamado Luis D'Orselles "...no hallar conveniencia de
comprar caldos por estar adelantado el tiempo cuando llegue a Mendoza".?° Si se compraba algun vino
al fiado "...era exponerse a perder cuando menos la mitad" por estar cercana la vendimia. Si se
compraba de los caldos afiejos se reportaba solo pérdidas "...por los subidos precios a que se venden en
Mendoza".?* Guardada la proporcién del costo principal y las pérdidas por las quiebras y mermas
*...suele valer la botija de vino o aguardiente mas en Mendoza que aqui [Buenos Aires]".?* Es pablico y
notorio, segun Aguilar,

"...que la botija de vino afiejo y electo...no se sacara [de Mendoza] por menos de 9 0 10 pesos y
la de aguardiente por menos de $12, que con $2 de sisa el aguardiente, y $1 el vino, y $5 de
flete, mermas, y quiebras, no baja el vino de $18 o $19, y el aguardiente viene a costar méas de



los $20".2

Casi cuarenta afos despues, en 1778, un afio de paz en Europa, Facundo Prieto y Pulido, en nombre y
como apoderado de Pedro Girdldes, infiere en un juicio que la botija de vino no podia valer en
Mendoza $8 cada una, como lo sostiene Alexandro Suarez, "...a influjos de Escalada”, pues sumados a
este precio "...el flete de cada botija de $5 y 4 1/3 reales; la alcabala de 2 reales; el derecho de mojén de
1 real; y los de comision, venta, y almacenaje de 5 reales, ascenderia el costo de una botija en Buenos
Aires a $16 y 1/3 reales, cuando "...aqui nunca se ha vendido el vino por més precio, si no por menos”,
y alla "...no vale la botija de vino si no $5 cuando mas...que es el precio sentado [en Mendoza] para
graduar los réditos de las capellanias".** Este precio era, segtin Pulido, mas que publico,

"...porque en la provincia de Cuyo, no pueden cambiar sus frutos, a otros [frutos], de que

necesitan para la vida humana, ni tienen facilidad de adquirirlos, sino extrayendo de alli sus
n 25

cosechas".

Extrayendo sus frutos de Mendoza, y remitiendolos a Buenos Aires, lograrian, si no un lucro, al menos
"...verian en moneda el precio [de su vino]”, con el cual adquirir los otros frutos necesarios para
subsistir.® No todos los frutos de la tierra producidos en provincias apartadas alcanzaban entonces los
mayores precios en los puertos de salida, como el de Buenos Aires. En muchos casos la demanda era
mayor, y por ende, su precio, en regiones o ciudades que no eran, precisamente, puertos de salida. Tal
era el caso, por ejemplo, con el lienzo de algoddn, los ponchos cordobeses, el aguardiente riojano y
catamarquefio, el azucar, la ceray la coca.

También el sebo ofrecia oscilaciones ciclicas por arroba. En 1781 los hacendados apenas
lograban por arroba de sebo el bajisimo precio de 3 reales

"...en que no es posible que se costeen, por esta causa desmayan en el fomento de sus estancias
y haciendas y las que podian rendir pinguisimos emolumentos para enriquecer a sus duefios y
aun a las Provincias se reputan de ordinario como un depdsito de caudales muertos sin giro y

sin utilidad alguna™.?’

Lo que se ve palpablemente en el mismo precio de 3 reales a que corre el sebo en 1781, es que

"..si antes, en un tiempo regular en que no habia luminarias ni Malvinas, ni Poblaciones
Patagonicas ni el numerosisimo concurso de gentes que diariamente consumen mucha porcion
de sebo, su precio corriente era el de dos reales y medio: ahora que sélo ha subido a medio real

mas de valor desde luego es incomparablemente mayor la abundancia serbaia proportione™.?

No obstante el dinamismo del comercio en periodos de paz, no todos los mercaderes salieron
airosos de la competencia reinante. Con la intensa competencia existente en los periodos de paz los
productos procedentes de Europa sufrieron una innegable tendencia a la baja. Tan era asi que a fines de
esa epoca, en 1789, el comerciante Manuel Riesco, avecindado en Santiago de Chile, segun revela
Villalobos (1968,1990), se quejaba de la abundancia de mercaderias.?® El poderoso comerciante Gaspar
de Santa Coloma le escribia a Agustin Arrivillaga,®® informandole de la quiebra "maliciosa™ de Juan
Costa el Catalan,™

"..en la que me coxe 3.000 pesos que perderé por ser Balista y si fuere escriturario me
sucederia cuasi lo mismo pues de 75.000 pesos que debe ni se han de recoger 25 y si en ésta no
se hace un egemplar con estas quiebras maliciosas y de ninguna fe han de seguir muchos este



camino" *?

Como consecuencia de estas quiebras maliciosas Santa Coloma declar6é haber perdido 12.000 pesos,
pero Juan Antonio de Lezica y Francisco Ignacio de Ugarte y Arrivillaga, este Gltimo concufiado de
Santa Coloma,

"...tendrdn mucho mas [de pérdida] por los crecidos caudales que tienen en el Per( y malas
cuentas que ban dando nuestros inquilinos, en fin paciencia y bamos cubriendo nuestro crédito

que es lo principal”.®

Asimismo, Santa Coloma declaraba que su concuiiado Ugarte y el yerno del mismo, Ignacio de
Rezéabal,

"...estan llorando la baxa de la moneda y mas aflixidos que el pobre més misero que a la berdad

me da berguenza oyrlos con que asi no extrafio pretendan que VVm. los sirva de balde".**

Las Tablas P-1 'y P-1I revelan que Ugarte y su socio y suegro Vicente de Azcuénaga habian concertado
en tiempos mejores, entre 1752 y 1787, mas de un centenar de operaciones (115) de fiado por valor de
$1.209.135. Pero a fines de 1787, Ugarte otorga fiadas a Juan Francisco de Echechipia mercaderias por
la increible suma de $182.663, la cual sin duda debe haber sido la causante de su ruina.

Mas aun, el antiguo mozo de tienda de Santa Coloma, Martin de Alzaga,

"...camina para el Peru porque su hermano [Francisco Ignacio Alzaga] no le socorre con nada, y
contemplo terminaran un pleito en este negocio segln beo aparejadas las cosas, y otros varios

de esta capital me recelo también tengan que tomar este partido™.*

A fines de 1789 la actividad comercial se recuperd, dejando un tendal de victimas, de aquellos que
quedaron atados a créditos de compra especulativa. Durante los nueve afios que restaron hasta 1797,
afio de la Guerra de la segunda Coalicion contra la Francia revolucionaria, la balanza fue altamente
favorable por fluctuar las importaciones en alrededor de dos millones anuales mientras que las
exportaciones superaban el promedio de los tres millones anuales y registrandose como reflejo de la
misma una prolongada caida de los precios. Sin embargo, los saldos favorables o superavits de la
balanza comercial portefia no debe ilusionarnos --como a Levene (1952)-- acerca de la salud
economica del virreinato. Una balanza comercial "favorable™” puede ser el sintoma de un aumento de la
riqueza, pero también puede ser, segun lo constata Schumpeter (1984), el sintoma de un proceso de
empobrecimiento.®

El estudio de la balanza comercial debera continuar con el de la participacién que tuvo Buenos
Aires en la renta minera procedente de los enclaves mineros del Alto Pert y de Chile, ilustrada por el
total de la plata y oro exportada segin la informacion brindada por la recaudacion fiscal (Cartas
Cuentas) y los registros de caudales. En los afios del Asiento Inglés (1720-40), el Gréfico P-II,
fundado en la Tabla P-I11, demuestra que el porcentaje de plata legalmente enviado a Espafia a traves
de Buenos Aires alcanzo al 12.2%, a través del Callao al 67.6% y a través de Cartagena al 20.2%, sobre
un total de 40 millones de pesos exportados de toda la Sudamérica hispana. Si en su lugar,
consideramos a toda la América Latina, de un total de 131 millones, el Gréfico P-1V, fundado en la
Tabla P-1V, demuestra que solo 3.2% fueron enviados a través de Buenos Aires, 17% a traves del
Callao, 5.7% a través de Cartagena, y 58.9% a través de Veracruz, Acapulco, y Valparaiso.



O-VIII Las exportaciones legales de plata.

Durante la tercera década de los buques de registro (1740-49) el porcentaje promedio de las
exportaciones legales de plata a Espafia a través de Buenos Aires crecieron al 15.3% de un total de 13
1/2 millones para toda Sudamérica excluyendo a Caracas, con Cartagena contando con el 20.2%, v el
Callao con el 64.5% (Grafico P-Ill fundado en la Tabla P-I1I). Con los envios promedio de plata
anuales caidos a la mitad (de 2 millones a 1 millén) debido a la Guerra del Rey Jorge o de la Sucesion
de Austria (1739-48), entre Espafa e Inglaterra, el incremento relativo de envios a través de Buenos
Aires debe haber tenido, obviamente, un impacto negativo en los comerciantes de Lima. Como
resultado de la Real Orden de 1749 y la condiciones de post-guerra en la década del 50, el porcentaje
de exportaciones de plata a través de Buenos Aires crecio 14 puntos, alcanzando al 29.3% sobre un
total de 33 millones para toda Sudamérica, y 5 puntos, o el 7.7% de un total de 126 millones para toda
la América Hispana, habiendo Cartagena caido 7.7 puntos (12.5% y 3.3% respectivamente) y el Callao
6.3% (58.2% y 15.4% respectivamente) mientras que Veracruz, Valparaiso y Acapulco alcanzaban al
60.5% para toda la América Hispana (Gréafico P-1V fundado en la Tabla P-1V). En la misma década, el
porcentaje de exportaciones de oro subio en Buenos Aires al 4.6% Yy en Cartagena al 55.9% de un total
de 27 1/2 millones en oro para toda la América Hispana (Grafico P-V fundado en la Tabla P-V).

En la década del 60, como consecuencia de las hostilidades militares con las colonias
portuguesas del Brasil, el comercio exterior se vio afectado. El porcentaje de plata a través de Buenos
Aires cay6 9.5 puntos, alcanzando al 19.8% de un total de 48 millones para toda Sudameérica, y al 8.3%
de un total de 113 1/2 millones para toda la América Hispana. En forma similar, las exportaciones de
plata desde Cartagena cayeron 10 puntos, alcanzando al 2.4% y 1% respectivamente, y desde Veracruz
y Acapulco alcanzaron al 30% de todas las remesas de la América Hispana, mientras que las
exportaciones desde el Callao subieron 19.6 puntos alcanzando al 77.8% y 32.8% respectivamente. En
la misma década, las exportaciones de oro desde Buenos Aires subieron 4.6% y desde Cartagena 48%
de un total de 26 1/2 millones para toda la América Hispana (Gréaficos P-V y P-VI, fundados en las
Tablas P-V'y P-VI).

Para conocer qué porcentaje de las acufiaciones de Chile y Potosi fueron remesadas a Buenos
Aires sera preciso desagregar dichas remesas entre las partidas procedentes de ambas regiones citadas.
Sabemos que para el periodo 1757-75, del total de remesas a Espafia $3.272.624 en monedas de oro y
plata vinieron de Chile y $14.465.624 del Alto Perd. Si promediamos anualmente este total alcanzamos
la cifra de $181.812 extraidos anualmente de Chile y $803.611 del Alto Per(. En la hipétesis de que
estas cifras fuesen fijas para todo el periodo 1757-75, obtenemos de la cifra total brindada por Romano
(1965) y Sierra (1956-59) los porcentajes anuales de las monedas acufiadas en Chile y el Alto Peru que
fueron remitidas a Buenos Aires, y de ellas alcanzamos un numero promedio de 36% y 12%
respectivamente. Consecuentemente, encontramos que de 4 millones de pesos en mercaderias
introducidas en Chile desde Buenos Aires, los comerciantes retornaron a Buenos Aires algo méas de 3
millones en moneda dura, es decir, dejaron un déficit de casi un millon de pesos. Por el contrario, de un
total de 13 millones de pesos en mercaderias introducidas en el Alto Per( desde Buenos Aires, el
Grafico P-VII, fundado en la Tabla P-VII, nos informa que los comerciantes retornaron a Buenos Aires
14 1/2 millones en moneda dura, o un excedente de $1.350.000. La Unica explicacion posible para tan
bajos volumenes de extraccidn, es que los comerciantes ocultaban sus remesas de plata y oro a Buenos
Aires debido a las extremamente altas tasas fiscales que tenian que erogar para remesar dichos caudales
a Espafia. Estas tasas alcanzaron al 6% para el oro y el 13% para la plata. Amén de las altas tasas
fiscales, este periodo fue golpeado por una depresion general causada, en parte, por términos crediticios
mas cortos otorgados por el capital comercial inglés en Cadiz y el bloqueo militar de la Colonia del



Sacramento.
O-1X Laamenaza militar Portuguesa.

A semejanza de la Guerra de Sucesién de Espafa (1705-1713), la amenaza militar Portuguesa a
partir de la firma del Tercer Pacto de Familia (1761), firma por la cual Espafia entr6 en la Guerra de los
Siete Afos (1756-63), hasta que se acordd la Paz de Paris (1763), impuso un drenaje de plata de tal
magnitud a las autoridades espafiolas en Buenos Aires, que absorbia las ganancias de la clase
productora e incluso de la clase intermediaria, atentando asi contra la posibilidad del estado colonial de
perpetuar su dominacion.®” Los $130.000, 0 12% de la plata acufiada, enviada hasta 1761 como
subsidio o situado real, crecié considerablemente durante el gobierno de Ceballos, doblando el subsidio
Peruano al Panama. Los ingresos fiscales de la Aduana de Buenos Aires en ese periodo eran infimos.
En 1767, con el objetivo de ayudar a la gobernacion del Rio de la Plata, la corona ordend enviar
ademas del situado Potosino, el de Oruro y La Paz.*® En 1770, los ingresos de la Caja de Chucuito
tuvieron que ser incorporados con el Situado Real alcanzando un monto de mas o menos un millon de
pesos o el 33% de la produccion minera del Potosi.

Como consecuencia de la paz firmada entre Esparia y Portugal en San Ildefonso en 1777, y de
la reduccién impositiva de las remesas de metalico a Espafia del 5% al 2% en el oro, y del 10% al 5
1/2% en la plata, las remesas de plata se incrementaron. En efecto, en la década que sigue a la
inauguracion de las Ordenanzas de Libre Comercio (1779-89) y como consecuencia de la prohibicion
virreinal de extraer metales del Alto Pert via Lima, el porcentaje promedio de las exportaciones
anuales de plata a través de Buenos Aires subieron 19 puntos, o el 34% de las remesas de plata Callao-
Buenos Aires, y a través del Callao cayeron 19 puntos, al 66%.

Sabemos también que para el periodo 1776-1804, del total de remesas enviadas a Espafia 14 1/2
millones de pesos en monedas de oro y plata vinieron de Chile, o un promedio de 1/2 millén de pesos
anual, y 44 millones vinieron del Alto Perd, o un promedio de 1 1/2 mill6n anual. Asumiendo la
hipotesis de que el 100% de la mercancia introducida al Alto Per( y Chile (incluidos los esclavos) fue
sobre la base de consignaciones otorgadas en Buenos Aires, y que el 76% de la mercaderia adelantada
notarialmente en Buenos Aires entre 1776 y 1804, fue enviada al Alto Pert y el 24% a Chile a cambio
exclusivo de oro y plata y nada a las ciudades intermedias, podriamos concluir que 20 1/2 millones
fueron enviados al Alto Pert y 6 1/2 millones a Chile, totalizando 27 millones. De aqui descubrimos
que, de 6 1/2 millones de pesos en mercaderia presumiblemente introducida en Chile, los comerciantes
retornaron a Buenos Aires 14 millones en moneda dura, o un excedente de 8 1/2 millones; y de 20 1/2
millones introducidos en el Alto Pert los comerciantes retornaron a Buenos Aires 47 millones en
moneda dura, 0 un excedente de 23 1/2 millones.

Del sumario general de la Real Hacienda registrado en las Cartas Cuentas enviadas al monarca,
sabemos que para el periodo 1776-1804, 39 millones fueron enviados de Potosi a Buenos Aires como
fondos publicos, es decir, el 34.7% de la acufiacion potosina. Aln sin tomar en cuenta las remesas
privadas de Potosi a Buenos Aires, observamos que lo que el Tesoro de Buenos Aires embarcé para
Espafia (47 millones), apenas excedid lo que publicamente recibio de Potosi a través del Real Situado
(39 millones). Por lo tanto, aquellos fondos privados recibidos por Buenos Aires por encima del Real
Situado (5 millones), constituyen tal como Santamaria (1982) lo ha expresado, la acumulacion
mercantil interna de Buenos Aires.

En resumen, reconocemos, en el siglo XVIII, la existencia de siete periodos de expansion



seguidos por siete crisis comerciales. Los periodos de expansion ocurrian cuando se concretaban
Tratados de Paz. Estos fueron los de Alfonza (1701), Utrecht (1715), Madrid (1750), Paris (1763),
Versailles (1783), Basilea (1795) y Amiens (1802). Las crisis comerciales ocurrieron en Buenos Aires
cuando en Europa se producian las declaraciones de Guerra. Ello ocurri6 en 1705, cuando en Esparia se
produce --al morir sin herederos Carlos | el Hechizado-- la Guerra de Sucesion; en 1740 cuando tras la
caida de Portobello Espafia entr6 en la guerra de la Oreja de Jenkins; en 1761, cuando con motivo del
Tercer Pacto de Familia entré en la Guerra de los Siete Afios, en coalicién con Francia y contra
Inglaterra; en 1781, cuando volvid a entrar en guerra con Inglaterra por la Independencia de Estados
Unidos; en 1794 y 1798, cuando Espafia entrd en coalicion con Inglaterra contra la Francia
Revolucionaria; y en 1804 cuando entr6 en coalicion con la Francia Revolucionaria contra Inglaterra.
En estas crisis comerciales muchos comerciantes quedaron atados a créditos de compra especulativa,
cuando las mercaderias se sobre-valoraban, motivo por el cual entraban en quiebra cuando comenzaban
los procesos de desvalorizacion o liquidacion del capital mercantil sobrante. Si bien las crisis
comerciales pudieron haber erosionado las estructuras politicas de la modernidad colonial-absolutista
no he hallado elemento alguno que me permita afirmar que las mismas incidieron en la transformacion
de las relaciones de produccién vigentes. Esto me lleva a reconocer con Stern (1985) la precedencia de
las crisis sociales como motor de la transformacion de aquellas.
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